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Woord van onze voorzitter
Booster naar werk

We hebben grote plannen met Dress for Success Leiden. We willen
groeien, sterk groeien. Veel meer mensen helpen, omdat we zien dat een
bezoek aan onze winkel mensen een geweldige boost geeft. Dat zien we
niet alleen, dat zeggen onze klanten ook. Ze gaan allemaal even
enthousiast de winkel uit met mooie kleding en....met meer zelfvertrouwen
om te solliciteren. En dat werkt! We zijn blij dat we ondanks corona nog
veel mensen hebben kunnen kleden. Maar onze ambitie is om meer te
doen, meer te betekenen, meer mensen te helpen op hun weg naar een
baan. Dat blijft nodig. We zijn ook blij dat we in deze lastige tijd onze
vrijwilligers aan boord hebben kunnen houden. Zij blijven gemotiveerd om
door te gaan, zij vormen de solide basis van onze organisatie.

Dus gaan we met veel ambitie het nieuwe jaar in. Nog steeds met de inzet
om te groeien, maar wel in het besef dat ook 2022 weer uitdagingen zal
brengen, die we nu nog niet kunnen voorzien. Ondertussen blijft Dress for
Success Leiden een belangrijke rol vervullen in het economisch activeren
van mensen in de regio. Het mag zo zijn dat we op dit moment een
historische lage werkloosheid hebben, maar er blijft een aanzienlijk
potentieel van mensen dat al jaren een geweldige afstand tot de
arbeidsmarkt heeft. Het gevaar bestaat dat zij in deze tijd van euforie op
de arbeidsmarkt over het hoofd worden gezien, terwijl juist zij een booster
kunnen gebruiken. Een booster naar werk. We zijn er klaar voor om
daarbij te helpen.

_ GIVING FOR GOOD aktie van
- i Holiday Inn®

In oktober van dit jaar ontvingen wij heel veel fraaie
kledingstukken van Tessa de Jong (commercieel
manager) en Sabine Bakker (sales manager) van
m s 8 het nieuwe Holiday Inn® The Hague - Voorburg

|G- — S hotel.

Ll — " Deze kleding is de opbrengst van de door hen

georganiseerde 'GIVING FOR GOOD' aktie.
Tessa: "Ik werd getriggered door de vele mensen die door de coronapandemie
hun baan zijn verloren. We wilden dit jaar iets voor volwassenen betekenen en
kwamen zo bij Dress for Success Leiden uit."

We zijn natuurlijk enorm blij met deze donatie!

Voor en na

Deze dame kwam onlangs naar
onze winkel. Zij had op social media
een 'Voor en Na-foto' van een
collega gezien en vond dit zo gaaf.
Zij vond het allemaal erg spannend,
maar tijdens het passen van de
kleding werd ze super

enthousiast. Zij gaat solliciteren naar
0.a. productiewerk. Zij was blij met
de sollicitatietips die wij haar gaven
en met haar 'Voor en Na-foto's'. Wij
wensen haar heel veel succes met
solliciteren!

Statiegeldactie Albert T —
Heijn @ LEIDEN

Albert Heijn (AH) filialen bieden
klanten de mogelijkheid hun

statiegeldbonnetje te doneren aan el 2N N

een goed doel in plaats van deze sollicitatiegesprek!
zelf te incasseren. AH-filialen doen 5 - _

) . . . ress for Success Leiden biedt mensen met een kleine
dit al een paar jaar en kiezen iedere beurs een mooie set sollicitatiekleding die ze mogen
maand een ander goed doel. meenemen én een goed persoonlijk advies voor een

succesvolle sollicitatie, met meer kans op de baan.
Deze maand is er blj het filiaal van Nieuwsgierig geworden:
AH aan de Hooigracht in Leiden een co b bt faice Hartelijk
statiegeldactie voor Dress for o dressforsuccess NVIEIGEN pedankt voor

uw

Success Leiden.

Wij hopen op een mooie opbrengst DiiarEgel

zodat wij nieuwe schoenen, waar

een groot tekort aan is, voor de e e e o 0 ot

winkel kunnen kopen. Meb:wm@aijmlm“"mwm B
www.linkedin com/company/dress-for-success-leiden M

Voor en Na

Een paar weken geleden bezocht
deze bijzonder vrolijke en
lachende klant de Dress for
Success Leiden winkel. Hij wil
graag aan de slag in de Horeca.
Zoals te zien aan de vrolijke foto's
vond hij de kleedsessie erg
geslaagd. Wij wensen hem heel
veel succes met zijn sollicitatie!

Henny's Rits: een behulpzame en
gulle overbuurman

Tegenover onze winkel in de Janvossensteeg in
Leiden is modewinkel Henny's Rits gevestigd.

Deze winkel bleek al snel een behulpzame en
gulle buurman te zijn. Midden in de eerste lockdown verkocht Henny's Rits
ons namelijk voor een heel zacht prijsje een aantal spijkerbroeken. Dat
was heel aardig want de kleine middenstander heeft het erg zwaar.
Eigenaar Jeroen Wiggers helpt ons graag: "lk vind Dress for Success een
mooi initiatief. Ik ben blij dat ik zo mijn steentje kan bijdragen." De mensen
van de winkel zijn overigens ook altijd bereid om bij te springen als er
spierkracht nodig is.

De vader van Jeroen opende 44 jaar geleden in de Jan Vosstensteeg het
eerste filiaal. Inmiddels zijn er 11 winkels in de regio Bollenstreek en staat
Jeroen aan het roer.

We hebben aan Henny's Rits een hele fijne buurman.

In gesprek met doorverwijzers

Verreweg het grootste deel van de klanten van
Dress for Success zit in een re-integratietraject en
wordt doorverwezen door de klantmanagers van
de aangesloten gemeenten en re-
integratiebedrijven. Wie zijn deze doorverwijzers?
Dit keer in gesprek met Merle Beijer, consulent
Participatie en Leerlijnen bij DZB, het re-
integratiebedrijf van de gemeente Leiden.

Wat houdt jouw functie bij DZB in?

Ik begeleid mensen naar werk of een stage om hen
weer te laten meedoen in de samenleving. Het zijn mensen met een uitkering
die echt hulp nodig of.een steuntje in de rug nodig hebben om aan het werk te
komen. We ondersteunen ook mensen die geen of weinig opleiding hebben
(niet hoger dan MBO2). Deze laatste groep proberen we via een opleiding in
de praktijk (de zogeheten leerlijnen) aan werk of stage te helpen. Het gaat hier
overigens om mensen van alle leeftijden. Zo hielpen we laatst iemand van 509.

Verwijs je mensen vaak door naar Dress for Success?

Ja. |k bied kandidaten de altijd mogelijkheid om naar Dress for Success te
gaan en bijna iedereen maakt gebruik van deze mogelijkheid. Sommigen
weigeren omdat zij Dress for Success jammer genoeg zien als een vorm van
liefdadigheid. Overigens speelt bij veel kanidaten nog wel een zeker gevoel
van schroom. Tegen hen zeg ik dan: “Ga eerst zelf even kijken hoe het er
uitziet, het is gewoon een mooie winkel.” En dat helpt vaak. Daarbij is het
handig dat Dress for Success nu op een centrale plek in het centrum zit.

Hoe zijn de reacties van kandidaten na een bezoek aan de winkel?
Mensen zijn blij als ze een mooie set kleding aangemeten krijgen. De
winkeldames van Dress for Success nemen echt de tijd voor iemand en geven
veel advies en tips gericht op de sollicitatie. Dat doen zij echt goed. Want er is
toch wel een drempel voor de mensen; je voelt je onzeker en mensen gaan
wat van je vinden, denk je dan. Maar een kleedsessie wordt professioneel
aangepakt en de autonomie van de kandidaat wordt gerespecteerd. Ze komen
altijd blij terug van een kleedsessie en laten mij hun nieuwe kleding zien. Dat
zegt wel genoeg!

FOTOSHOOT IN DE WINKEL

In november vond er een fotoshoot plaats in de
Dress for Success Leiden winkel met als doel foto's
te maken die speciaal bestemd zijn voor onze
nieuwe flyers.

We hadden drie van onze klanten uitgenodigd voor
deze fotosessie; het waren zeer gemotiveerde en
mooie modellen voor fotograaf Miranda.

De fotomodellen hadden een leuke klik en vertelden na afloop dat zij erg
genoten hadden van deze ervaring. We kregen later nog het volgende berichtje
van een van de klanten: "Wat een fantastische belevenissen en ervaringen
gisteren. Ik geniet nog steeds ontzettend na."

Niet alleen zij, maar ook wij hebben genoten van deze sessie. Dank jullie allen
voor jullie enthousiasme en inzet!
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In de afgelopen tijd hebben we
veel kleding gekregen, vandaar
dat we nu een innamestop
inlassen.
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Ik ontving een fraaie complete

outfit, inclusief schoenen en M'l“,hee!' verteld,e dat.h“
accessoires en was zo ontzettend een thl"s evoel hat_l In Onze
blij met alle aandacht, tijd en Dress for Success winkel.

adviezen van de winkeldames!

Testimoni

'Super geholpen, 't voelde
als een warm bad'.

De vrijwilligers van onze winkel

Op deze foto ziet u onze vrijwilligers die zich elke dag weer voor onze klanten
inzetten in de winkel. Daar komt veel bij kijken. Naast het ontvangen, adviseren
en kleden van klanten ook het beheer van de winkel, van de kledingvoorraden
en het voeren van de administratie.

Foto: Leonie van der Helm

We houden ons strikt aan de RIVM-
richtlijnen.

Contact

Contact

Dress for Success Leiden
Janvossensteeg 65-71
2312 WD Leiden
06-14232372

www.dressforsuccess.nl/leiden

winkel.leiden@dressforsuccess.nl

Facebook Website

Deze e-mail is verstuurd aan {{email}}.* Als u geen nieuwsbrief meer wilt ontvangen, kunt
u zich hier afmelden. « U kunt ook uw gegevens inzien en wijzigen. « Voor een goede

ontvangst voegt u nieuws.leiden@dressforsuccess.nl toe aan uw adresboek.

@ Laposta



https://givingforgood.ihg.com/
https://hennysrits.nl/
https://www.facebook.com/dressforsuccess.leiden/
https://www.facebook.com/dressforsuccess.leiden/
https://www.dressforsuccess.nl/leiden
https://www.dressforsuccess.nl/leiden
https://dress-for-success-leiden.email-provider.nl/web/jzh4mxshvf/bocnpywd1j
https://www.destadgorinchem.nl/lokaal/maatschappelijk/761535/dress-for-success-gorinchem-helpt-werkzoekenden-aan-eigentijdse
mailto:%7B%7Bemail%7D%7D
https://dress-for-success-leiden.email-provider.nl/unsubscribe/jzh4mxshvf/bocnpywd1j
https://dress-for-success-leiden.email-provider.nl/memberforms/edit/standalone/request/?a=jzh4mxshvf&l=__________&m=__________
mailto:nieuws.leiden@dressforsuccess.nl
https://laposta.email-provider.nl/marketing/?utm_source=campagne&utm_campaign=footer-dand&utm_medium=email&_Mid=4169&ref=a-jzh4mxshvf-bocnpywd1j

